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Langner: Efektywna sprzedaz
dobr szybko zbywalnych

Kurczaki nie lubig czekac¢

Zaktady Drobiarskie Langner powstaty w 1995 r.
S3 wiodgcym polskim producentem drobiu.

Firma specjalizuje sie w hodowli, uboju, rozbiorze
i dystrybucji miesa drobiowego. W petni
zautomatyzowany zaktad, zlokalizowany

w Miejskiej Gorce koto Rawicza, spetnia normy
systemu zapewnienia jakosci HACCP,

dostarczajgc produkty zdrowe, bezpieczne

i wysokiej jakosci. Langner obstuguje szerokg
game klientéw, od detalicznych, poprzez duze
sklepy, supermarkety, po duzych odbiorcow
hurtowych.

Wiecej informac;ji:

Petna kontrola

Zaktady Drobiarskie Langner specjalizujg sie w pro-
dukcji miesa drobiowego, dostarczajgc 3040 tys.
sztuk drobiu dziennie. Dynamicznie rozwijajgca sie

Sprawne zarzadzanie zleceniami firma potrzebowata rozwigzania, ktére pozwolitoby w
sprzedazy i dystrybucja bywa efektywny sposob zarzadzac rosnaca liczbg zamo-
w sektorze FMCG kluczem wien klientow. W ramach prowadzonego wdrozenia

do przewagi konkurencyjnei. systemu SAP — specjalnie na potrzeby firmy Langner

oL — 7milowy opracowat nowatorskie rozwigzania po-
Zwtaszcza w takiej firmie zwalajace kompleksowo zarzadzaé realizacjg zlecen
jak producent drobiu Langner, sprzedazy.

gdzie liczy si¢ czas od produkcji Doswiadczenie i zaangazowanie Kierownika Projektu

do dostawy do klienta. po stronie Klienta, a przede wszystkim pracownikéw
firmy Langner znacznie przyczynity sie do sprawnej
realizacji projektu. Powstate w ten sposéb funkcjo-
nalnosci, to jest Panel obstugi zamdéwien klienta oraz
Panel analizy stopnia realizacji zlecen, pozwalajg w
prosty sposéb tgczy¢ i wykorzystywa¢ dane pocho-
dzace z roznych dziatéw firmy.
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Prowadzone przez firme 7milowy wdrozenie

systemu SAP w firmie Langner obejmuje:
rachunkowos¢ finansowa (FI)
ksiegowos¢ majatku trwatego (FI-AA)
zarzgdzanie ptynnoscig finansowg (TR)
kontroling (CO)

planowanie i sterowanie produkcjg (PP)
sprzedaz i dystrybucje (SD)

gospodarke materialowg i zaopatrzenie (MM)
zarzgdzanie kadrami (HR)

modut bazowy (techniczny — Basis)

tukasz Langner, Wiceprezes firmy, kierujgcy
projektem wdrozenia systemu SAP po stronie klienta
powiedziat: — ,Gtéwnym zatozeniem wprowadzenia
zintegrowanego panelu obstugi zamoéwien klienta
byto umozliwienie kierownikom ekspedycji petnego
zarzgdzania zleceniami sprzedazy. Ze wzgledu na
znaczng liczbe realizowanych zlecen sprzedazy

w krétkim czasie niezbedne stato sie wdrozenie
systemu umozliwiajgcego nam szybka analize wielu
informac;ji i dynamiczne kontrolowanie
podejmowanych decyzji dotyczgcych zamdwien
klientow”.

Panel kontroli zlecen pozwala na fatwg filtracje pro-
cesow sprzedazy wedtug roznych kryteriow, na
przyktad numeru zlecenia sprzedazy, daty realiza-
cji, trasy przejazdu, grupy materiatowej czy indeksu
materiatowego. Dzieki temu narzedzie umozliwia
analize kompletnosci dostaw, stopnia realizacji wy-
sytek pod katem trasy, klienta lub asortymentu oraz
pozwala na nadzér nad obiegiem dokumentéw wraz
ze wskazaniem numeru terminalu ekspedycyjnego,
na ktérym dane zlecenie sprzedazy ma zostac zre-
alizowane.

Magdalena Wojciechowska, Cztonek Zarzgdu firmy
Langner podkresla: — ,W razie jakiejkolwiek
reklamacji w kazdej chwili mozemy sie dowiedziec,
kiedy i przez kogo zostato przyjete zamoéwienie,

z jakiego surowca powstat produkt, kiedy, w jakiej
ilosci i przez kogo zostat przygotowany oraz kiedy
zostat przekazany do transportu. Pozwala to
utrzymywac jakos¢ naszych produktow na
najwyzszym poziomie”.

Dzieki systemowi SAP mozliwe jest tworzenie rapor-
téw dotyczgcych sprzedanego towaru oraz okresle-
nie dynamiki sprzedazy. Gtéwnym celem analizy dy-
namiki sprzedazy jest okreslenie prawidtowosci
zmian sprzedazy na poszczegoélnych trasach oraz
ustalenie, jaki wptyw na jej poziom majg wybrane
czynniki.

Na miejsce i na czas

Opracowane przez firme 7milowy narzedzia do za-

rzgdzania transportem pozwalajg uzytkownikowi na

dokonanie wielu modyfikacji zwigzanych z wysytkg

towaru. Wykorzystywane sg tutaj gtéwnie takie moz-

liwosci jak:

= harmonogramowanie tras przejazdéw w podziale
na poszczegolne dni tygodnia, wraz z godzing wy-
jazdu samochodu,

= zarzgdzanie kierowcami i pojazdami,

= zarzadzanie trasami przejazdéw samochodow.

Wyeliminowanie pomytek przy

realizacji zlecen sprzedazowych,

ograniczenie liczby reklamacii,
usprawnienie przygotowania
towaru do wysytki oraz znaczne
skrocenie czasu transportu

— to tylko niektdére korzysci

z wdrozenia SAP

Osoby zajmujgce sie spedycjg otrzymaty narzedzie
umozliwiajgce podejmowanie decyzji o aktualnym i
planowanym przebiegu transportu, co znacznie
usprawnito system zarzgdzania wysytka towaru.

Stworzone rozwigzanie do zarzgdzania transportem
jest szczegdlnie przydatne w dystrybucji débr szybko
zbywalnych. Jego gtéwnym celem jest optymalizacja
realizacji zlecen sprzedazy pod katem czasu oraz
wielkosci zatadunku. Takie narzedzie pozwolito na
znaczng redukcje czasu realizacji zlecenia, dzieki
czemu wyprodukowane wyroby gotowe podlegajg
dystrybucji natychmiast po zejsciu z linii produkcyj-
nej.

Rozwigzanie jest oparte na harmonogramie realizo-
wanych zlecen sprzedazy. W harmonogramie wyko-
rzystywane sg biezace zlecenia sprzedazy, grupo-
wane pod katem przydzielonych planowanych tras
oraz planowanych srodkéw transportu.

Tekst przygotowany w sierpniu 2007 r.
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Zastosowany w rozwigzaniu pulpit pozwala na bez-
posrednig modyfikacje zlecen z uwzglednieniem pla-
nowanych zlecen produkcyjnych oraz aktualnych
stanéw magazynowych. Dzieki temu czas potrzebny
na wydanie biezgcej produkcji do dystrybucji zostaje
zredukowany do absolutnego minimum.

Realizacja wysytki moze odbywac sie na wiele r6z-
nych sposobdw, w podziale na przyktad na trasy,
grupe asortymentowg czy odbiorce towaru. Realizo-
wanie zlecen sprzedazy w kolejnosci wyjazdu pojaz-
dow, z uwzglednieniem osobnych magazynéw czy
priorytetow klientow stato sie proste i szybkie w ob-
studze.

+~Wyeliminowanie pomyiek przy realizacji zlecen
sprzedazowych, ograniczenie liczby reklamacji,
usprawnienie przygotowania towaru do wysytki oraz
znaczne skrocenie czasu transportu — to tylko
niektore korzysci, jakie osiggnelismy dzieki $cistemu
dopasowaniu systemu SAP do naszych potrzeb.
Wszystkie te czynniki majg niematy wptyw

na zwiekszenie dochodowosci naszego
przedsiebiorstwa” — podsumowuje tukasz Langner.

Rozwigzania przygotowane dla Zaktadéw Drobiar-
skich Langner doskonale nadajg sie do zastosowa-
nia w innych branzach, szczegdélnie tam, gdzie czas
pomiedzy wyprodukowaniem wyrobdéw a dostawg do
klienta ma kluczowy wptyw na funkcjonowanie biz-
nesu.
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