
SAP tylko w miesiąc 
Poznańska spółka 7milowy, 
część grupy BCC, oferuje 
uruchomienie systemu SAP 
w firmie w trzydzieści dni. 

Nowa oferta jest przeznaczona 
dla średnich przedsiębiorstw. 
Jak możliwe jest tak ekspre­
sowe wdrożenie, skoro wpro­
wadzenie już prekonfigurowa-
nego oprogramowania SAP 
wmetodologii Sprint zajmuje 
od 4 do 12 miesięcy? Kluczem 
jest słowo „uruchomić". Otóż 
firma 7milowy przygotowała 
jedną konfigurację systemu 
SAP, wykorzystującą najlep­
sze praktyki biznesowe i do­
tychczasowe doświadczenia 
wdrożeniowe. I to ją właśnie 
oferuje klientom. 

— Uruchamiamy gotowy 
system SAP, który nie wymaga 
konfiguracji i testów, bo to już 
zostało zrobione, awprzypad-
ku wdrożenia jest zawsze ko­
niecznością. Właśnie konfigu­
racja systemu i testy zabieraj ą 
dużo czasu i to udało się nam 
wyeliminować. Tym samym 
klient może otrzymać SAP już 
w ciągu miesiąca — twierdzi 
Magdalena Jakimiak z 7milo-
wego. 

Różnic jest więcej. W przy­
padku wdrożenia systemu 
SAP cała platforma sprzęto­
wa najczęściej, choć nie za­
wsze, znajduje się u klienta. 
Tymczasem w wersji propo­
nowanej przez 7milowy, pro­
gram znajduje się na serwe­

rach tej firmy. Oznacza to rów­
nież, że dostawca bierze pełną 
odpowiedzialność za utrzy­
manie systemu i infrastruk­
tury. Mniejsze jest także za­
angażowanie pracowników 
klienta. Potrzebne jest tylko 
szkolenie z obsługi systemu 
SAP i przygotowanie danych 
dla programu. 

— Małe i średnie firmy, 
do których kierujemy tę ofer­
tę, często w ogóle rezygnowa­
ły z SAP, bo nie mogły sobie 
pozwolić na oddelegowanie lu­
dzi do takiego projektu — do­
daje Magdalena Jakimiak. 

Koszt uruchomienia SAP 
w ciągu miesiąca to 300 tys. zł. 
Do tego dochodzi opłata 
za utrzymanie systemu, [WCH] 
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