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Z punktu widzenia sektora MSP

kluczowe znaczenie beda miaty

firmy IT oferujace produkty
obnizajace koszty dziatania przedsigbiorstw.
Z racji ograniczania budzetéw $rednie firmy beda
poszukiwa¢ alternatywnych rozwiazan np. gotowych
do szybkiego uruchomienia systeméw ERP. Jako ze
rynek na przestrzeni ostatnich lat ewoluowat, moze
okaza¢ si¢, ze w czasie ochtodzenia koniunktury
gotowe rozwigzania ERP bedg szczegélnie
cennyin rozwigzaniem. Nowa oferta 7milowego,
uruchomienie gotowego systemu SAP w miesiac,
bardzo dobrze wpisuje si¢ w obecne oczekiwania
rynku. Uruchomienie SAP bez wewngtrznych
kosztéw zwigzanych z wielomiesi¢cznym projektem
i w cenie od 300 tys. zt to rozwigzanie, ktére
zwraca uwagg sektora MSP. Szczegélnie, ze jui
w drugim miesigcu od podpisania umowy firma
fizycznie korzysta z systemu, czyli moze wprowadzi¢
znaczace zmiany wplywajace na wzrost oszczgdnosci,
zwigkszenie rentownosci produkcji itd. W obecnej
sytuacji licza si¢ przeciei natychmiastowe efekty.
Gotowe systemy ERP to oferta przygotowana
z my$la o potrzebach firm $redniej wielkosci.
Rynek MSP oczekuje przede wszystkim
efektywnych narzedzi do prowadzenia biznesu
i nie jest zainteresowany budowaniem zespotu
informatykéw odpowiedzialnych za ERP czy ztozong
infrastrukturg IT. Z kolei duze firmy maja czgsto
inne wymagania, oczekuja wielu rozwigzan szytych
na miarg. Inna jest tez ich strategia budowania

“ kompetencji IT i wreszcie inne mozliwosci, jesli
chodzi o zaangazowanie pracownikéw do realizacji
projektéw informatycznych.

2009-04-10



