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Mieé, a nie ptacié: Najwazniejszym plusem umowy leasingowej jest mozliwoéé korzystania
ze sprzetu i oprogramowania bez koniecznosci angazowania wtasnych Srodkéw — twierdzi Sta-
womir Dudziak, dyrektor sprzedazy w EFL. [FoT. Mw]
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Aby zaptacic
Za oprogramowanie, nie
zawsze trzeba inwestowac

wtasne srodki. Zamiast

kupowania za gotéwke
mozna wybra¢ leasing.

Leasing jest dla przedsiebior-
cOW najprostszym, najszyb-
szym 1 jednym z najbardzie)
oplacalnych z podatkowego
punktu widzenia zrodiem fi-
nansowania inwestycji. Mini-
mum formalnosci i szybka de-
cyzja kredytowa umozliwiajg
przedsiebiorcom szybki do-
step do nowoczesnych tech-
nologii bez koniecznosci anga-
zowania wlasnych srodkow.

Jednak w Polsce leasing IT
nie jest tak popularny jak win-
nych krajach europejskich.
W naszym Kkraju stanowi on
okolo 2 proc. portfela branzy.
W krajach zachodnich — Sred-
nio 10 proc.

— Podczas gdy caly rynek
leasingu w 2006 r. wzrost
o ponad 30 proc., caly seg-
ment leasingu IT osiagnat je-
dynie kilkanascie procent
wzrostu — mowi Marcin Soko-
towski, menedzer w Epicor
Software Poland.

Nie tak tatwo
Finansowanie zakupu aplika-
cji biznesowych przez leasing
nie jest proste. Zakup opro-
gramowania klasy ERP nie
do konca umozliwia klasyczny
leasing, taki jak w przypadku
samochodu czy innego przed-
miotu.

— Z prawnego punktu wi-
dzenia oprogramowanie to
wartosci niematerialne
1 prawne, ktore sg dzierzawio-
ne, nie mozna ich wiec ,,prze-
kaza¢”, zgodnie z definicja
leasingu. Istnieje kilka moz-
liwosci, aby mimo to skorzy-
stac z leasingu — na przyklad
nabywajac w ten sposob ze-
staw zawierajacy sprzet wraz
zZ oprogramowaniem — pod-
kresla Marcin Sokolowski.

Sporym problemem jest
brak mozliwosci zabezpiecze-
nia umowy leasingowej jej
przedmiotem. Duzo latwiej
odzyskac np. samochod niz
system komputerowy.

— W przypadku leasingu
oprogramowania zabezpie-
czeniem umowy nie jest bo-
wiem przedmiot materialny,
tylko prawo do uzytkowania

oprogramowania — moOwi -

Piotr Cisowski, prezes ITL
Polska.

Przeniesienie przez leasin-
godawce takich praw na inny
podmiot jest trudne do wyko-
nania.

— Nie istnieje praktycznie
rynek wtorny oprogramowa-
nia poleasingowego. Udostep-
nianie rozwigzan informa-
tycznych zalicza si¢ do trans-
akcji podwyzszonego ryzyka,
niezabezpieczonych przed-
miotem leasingu — mowi
Piotr Cisowski.

Jednak wedlug ocen prak-
tykow bedzie zdobywac coraz
wigksza popularnosc.

Nie da Unia, da leasing

— Nabywcy systemow ERP
na;czéue] wewhsnymmln'e-
sie organizujg finansowanie
zeniowe rzadko lub wcale nie
angazuja sie w te sfere, czesto
poprzestaja na deklaracjach
np. co do posrednictwa wuzy-
skaniu dofinansowania z UE
— mowi Robert Stiller, mene-
dzer ds. kluczowych klientow
w firmie 7milowy.

Wiele przedsiebiorstw, de-
cydujac sie na zakup nowego
systemu informatycznego,
w pierwszej kolejnosci rozwa-
za, czy jest w stanie zdobyc¢ ja-
kas unijng dotacje na ten cel.
Jednak obecnie brakuje wol-
nych unijnych pieniedzy dla
przedsiebiorstw.

— W ramach dotychczas re-
alizowanych programow dota-
¢ji Juz rozdzielono wszystkie
srodki, a kolejne sg w fazie
przygotowan. W takiej sytu-
acji bardzo czesto przedsie-
biorcy biorg pod uwage
leasing. Jego popularnos¢
wsrod naszych klientow jest
naprawde spora — mowi Pa-

leasingobiorca ma mozli-
wosSC korzystania z systemu
informatycznego bez ko-
niecznosci jego zakupu

raty leasingowe stanowig
w catosci koszt uzyskania
przychodu

leasing w bilansie przed-
siebiorstwa nie jest uwidacz-
niany po stronie zobowigzan,

nie powieksza zadtuzenia
i jest neutralny dla zdolnosci
kredytowej
w poréwnaniu z innymi for-
mami finansowania leasing
wymaga stosunkowo pro-
stych zabezpieczen sptaty rat
brak koniecznosci dodatko-
wych zabezpieczen leasingu,
co nie blokuje dostepu firmy
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Leasing programow

a kupowac za gotowke

wel Stach, konsultant ds. fi-
nansowania Comarchu.

Umowa leasingowa dotyczy
jedynie finansowania zakupu.
Wybor dostawcy zalezy od
klienta. To on wybiera sprzet
wprog-amowame, afirmalea-
singowa finansuje zakup.

— Wymagania formalne sg
niewielkie. Przede wszystlmn
producent oprogramowania
musi wyrazic zgode na leasing
jego produktu, a nastepnie
klient musi zlozy¢ wniosek
do ﬁnny leasingowej, zalacza-
jac m.in. zaswiadczenie z urze-
du skarbowego o braku zale-
glosci wobec budzetu czy de-
klaracje PIT lub CIT za ostat-
nie 12 miesiecy. Zwykle okres
oczekiwania na decyzje
w sprawie udzielenia leasin-
gu jest krotki. Zaleznie od le-
asingodawcy wszelkie mozli-
wosci mozna zalatwi¢ nawet
w 24 godziny — opisuje Pawel
Stach.

Najczesciej plerwszawpia
ta wynosi od 10 do 45 proc.
wartosci ushugi.

— Okres trwania umowy to
od 6 do 24 miesiecy w leasin-
gu finansowym badz od 15
do 24 miesiecy w leasingu
operacyjnym. Podobnie jak
w przypadku innych srodkow
trwalych, leasingobiorca mu-
si wykaza¢ sie dochodami
gwarantujgcymi splate rat le-
asingowych.

Nie mamy ograniczen doty-
czacych wartosci zakupione-
go sprzetuioprogramowania.

Do kazdego klienta pod-
chodzimy indywidualnie
1 jesteSmy w stanie przygoto-
wac oferte ,,szytq na miare”
— opisuje Stawomir Du-
dziak, dyrektor sprzedazy
w Europejskim Funduszu

Leasingowym.

PLUSY IMINUSY LEASINGU

do posiadanych linii kredyto-
wych lub innych kredytow in-
westycyjnych

* krétszy, w poréwnaniu

z kredytem, okres trwania
umowy

* przez czas trwania firma
nie jest wtascicielem opro-
gramowania, ktore nalezy

do leasingodawcy.

* wyzsze koszty takiej formy
finansowania, poniewaz
leasing to takze dodatkowe
optaty

" konsekwencje niedotrzy-
mania warunkow umowy
przez leasingobiorce sg suro-
we — natychmiastowe prze-
jecie przez leasingodawce
przedmiotu umowy




